Landquart

«Wir wollen personliche Beratungen bieten»

«PROFINIT» heisst die neue
Consulting-Firma von Stefan
Vieli, Fabian Perottoni und
Joel Gantenbein. Mit dieser
wollen sie kleinen und mittle-
ren Unternehmen in den Be-
reichen Produktion, Finanzen
und IT unter die Arme greifen
und gemeinsam mit den Be-
trieben massgeschneiderte
Losungen entwickeln.

Auf die Idee zur Griindung einer
eigenen Beratungsfirma kamen die
drei Jungunternehmer unter ande-
rem durch ihre Berufserfahrung,
die sie in den letzten Jahren gesam-
melt haben, sagt der Finanzverant-
wortliche Fabian Perottoni. «Wir
haben immer wieder gesehen, dass
unsere Arbeitgeber bei wichtigen
Entscheidungen Beraterfirmen
zur Hilfe beigezogen haben. Diese
stammen meist nicht aus der Regi-
on. Darum haben wir uns die Fra-
ge gestellt, wieso niemand hier bei
uns ein Consulting griindet und
damit den lokalen Unternehmen
zur Seite steht.» Auch der Wirt-
schaftsinformatiker Joel Ganten-
bein sieht in der Idee nicht nur ein
enormes Potenzial, sondern auch
die Moglichkeit, sich personlich
weiterzuentwickeln. «Wir drei ha-
ben uns alle in unseren Fachbe-
reichen iiber Jahre hinweg Fihig-
keiten angeeignet, die wir gerne
weitergeben mochten. So konnen

Joel Gantenbein, Fabian Perottoni und Stefan Vieli wollen lokale

Unternehmen unterstiitzen.

sich beispielsweise die Handwerker
auf ihre Kernkompetenzen kon-
zentrieren und wir kénnen Hand
bieten in Bereichen, die zwar wich-
tig, aber bei ihnen vielleicht nicht
sonderlich beliebt sind.»

Organisch wachsen

Bei jeder Firma gebe es blinde Fle-
cken oder Moglichkeiten zur Opti-
mierung, sagt der Prozessverant-
wortliche Stefan Vieli. «In diesen
Bereich fallen Optimierungen in
den Produktionsprozessen, Verla-
gerungen von Produktionsstand-
orten, Automatisierungen sowie
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die Kontaktvermittlung bei der
alternativen Beschaffung von Ma-
terial und Maschinen.» Esist nicht
so,dass wirnun alles auf eine Karte
setzen werden, sagt Gantenbein.
«Wir wollen organisch wachsen
und mit erfolgreich umgesetzten
Projekten weitere Schritte pla-
nen.» Oft sei es ndmlich in der
heutigen Wirtschaftswelt so, dass
Betriebe mit einer enormen Ge-
schwindigkeit wachsen und sich
erst spater Gedanken machen, ob
sie iberall auf stabilen Beinen ste-
hen. Das Potenzial sei gegeben, da
vom Schreiner tiber den Landwirt

bis zum grosseren KMU alle davon
profitieren kdnnen.

Auf Flughohe der Firmen
Die massgeschneiderten Losun-
gen lassen sich ideal bei Gespra-
chen erortern, sagt Perottoni.
«Wir wollen wirklich das Personli-
che bieten und immer ein offenes
Ohr fiir unsere Kunden und ihre
Bediirfnisse haben.» Sein Kollege
Gantenbein ergdnzt. «Das Beraten
kann nicht pauschalisiert werden.
Esistuns wichtig, dass wir stets die
Firmen immer auf deren Flughdhe
beraten. Ein umfangreiches Si-
cherheitsaudit der IT beispielswei-
se macht nicht viel Sinn, wenn ein
Geschift nur tiber drei Computer
verfiigt.» Die drei Jungunterneh-
mer antworten sehr tiberlegt und
man merkt es ihnen an, dass sie
sich wirklich fiir die lokale Wert-
schopfung einsetzen und nicht
das schnelle Geld suchen. Mit um-
fassendem Fachwissen und mass-
geschneiderten Losungen den
Kunden eine partnerschaftliche
Zusammenarbeit zu bieten, um
die Effizienz zu steigern, Chancen
zu nutzen und nachhaltige Wett-
bewerbsvorteile zu erzielen, sei der
Schliissel zum Erfolg. Das Consul-
ting «PROFINIT» ist gekommen,
um zu bleiben. Weitere Informa-
tionen zur neuen Beratungsfirma
finden Sie unter www.profinit.ch.
(Christian Imhof)



